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Branchenreport Einzelhandel mit Blumen und Pflanzen | Branche in Kiirze

1 Branche in Kiirze

Nach starken Wachstumsphasen wahrend der Pan-
demie und einer preisgetriebenen Seitwdrtsbewe-
gungim Jahr 2022 ist der Umsatz im Einzelhandel
mit Blumen 2023 leicht um 1% gesunken. Er be-
wegt sich damit weiter auf einem fiir die Branche
hohen Niveau und rangiert um knapp ein Viertel
hoher als noch 2019.

Gleichzeitig geht der mengenméRige Absatz zu-
riick. 2022 konnten die EinbufRen noch tiber Auf-
schldage ausgeglichen werden. 2023 sind die Prei-
se zwar weiter stark gestiegen, aber die abgeflau-
te Konsumnachfrage schmalerte den Umsatz.

Trotz eines tendenziell positiven Jahresauftakts
kdénnte das Jahr 2024 in einer Seitwdrtsbewegung
enden. Die Konsumstimmung verbessert sich nur
langsam. Die allgemeine Verunsicherung, die zu
einer Kaufzuriickhaltung gefuhrt hat, ist weiterhin
stark ausgeprdgt. Die Unternehmen selbst schat-
zen ihre Geschéftslage fiir das kommende Halb-
jahr negativ ein.

Zahl der Betriebe sinkt weiter

Zum Einzelhandel mit Blumen und Pflanzen zéhlen
Blumen-/Floristikfachgeschafte, Einzelhandels-
gdrtnereien, Fachgartencenter sowie der Samen-
fachhandel. Eine Vielzahl kleiner und mittlerer
Betriebe liberwiegen in der Branche. Neben ei-
genstdndigen, inhabergefiihrten Fachgeschaften
und -gartencentern gibt es zudem Filial- und Fran-
chisesysteme. Der klassische Fachhandel konkur-
riert mit dem Systemhandel, der Baumarkte, den
Lebensmitteleinzelhandel sowie den Onlinehandel
umfasst. Im Segment der Schnittblumen dominiert
der Blumenfachhandel mit 58%. Zimmerpflanzen
werden haufiger im Systemhandel, insbesondere
im Lebensmitteleinzelhandel, gekauft.

Auszug aus Kap. 6: Chancen und Risiken im Uberblick

Attraktiver, frequenzstarker Standort
Gute Witterungsbedingungen, positive Konjunktur

Preiswettbewerb mit branchenfremden Anbietern
Fehlender Onlineauftritt bei verandertem Kaufverhalten

Quelle: Branchendienst der Sparkassen-Finanzgruppe

Die Zahl der Betriebe schrumpft weiter. Auch die
Anzahl der organisierten Fachgartencenter ist auf-
grund des Verkaufsflacheniiberangebotes an vie-
len Standorten leicht riicklaufig.

Verandertes Kauferverhalten eréffnet neue Még-
lichkeiten

Ein attraktiver und gut frequentierter Standort,
hervorragende Sortimentsqualitdt und absolute
Frische der Ware, exzellente Floristik sowie hohe
Beratungskompetenz sind fiir den Unternehmens-
erfolg unabdingbar. Hinzu kommen Faktoren wie
Nachhaltigkeit bzw. regionale Produktherkunft, ei-
ne umwelt- und sozialvertragliche Warenprodukti-
on, eigene Onlineaktivitdten im Ein- und Verkauf
sowie attraktive geldwerte Garantieleistungen.
Existenzsichernd kédnnen zudem Kooperationen
in Einkauf/Marketing sowie strategische Allianzen
mit Herstellern/Erzeugern sein. Ungiinstige Wet-
terbedingungen, insbesondere zum Saisonstart,
wirken sich dagegen negativ aus.

Neue Moglichkeiten er6ffnen die Digitalisierung
sowie das verdnderte Verbraucherverhalten: Kon-
sumenten fragen verstarkt nachhaltig produzierte,
klimaangepasste sowie hochwertige Blumen und
Pflanzen nach.

Zu den Risiken zdhlen steigende Rohstoff- und
Energiekosten sowie absehbare Preissteigerun-
gen aus den Tarifabschliissen und die Anhebung
des Mindestlohns. Diese Gesichtspunkte werden
die Ertragslage der Unternehmen zukiinftig stér-
ker belasten.

Die Branche weist insgesamt geringe Nachhaltig-
keitsrisiken auf (S-ESG-Branchenscore Note B).
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Durchblick ist einfach.
Wenn man einen
Finanzpartner hat,

der die Branche genau
kennt.
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